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Współpraca – korzyści dla Jednostek 
Samorządu Terytorialnego

• Potencjalne źródło finansowania inwestycji gminnych
• Rzetelny podmiot realizujący usługi dla mieszkańców
• Poprawa jakości usług dla mieszkańców
• Szybka realizacja inwestycji
• Neutralność dla długu publicznego
• Uzupełnienie sieci inwestycji gminnych inwestycjami prywatnymi



Współpraca – korzyści dla 
przedsiębiorców

• Zdobycie kontraktu 
• Forma DBOT (Design&Build&Operate&Transfer)
• Stabilne przychody z usług w długim okresie
• Pewność minimalnych przychodów niezależnie od przychodów od klientów



Możliwe źródła finansowania inwestycji

• Fundusze Europejskie
• Krajowy Plan Odbudowy
• Partnerstwo Publiczno – Prywatne
• Inwestycje towarzyszące sektora prywatnego



PPP – Remont sieci i utrzymanie oświetlenia 
ulicznego na terenie Miasta Ząbki

• Zakres: Wymiana 2155 opraw oświetleniowych
• Wartość nakładów inwestycyjnych: 3 567 010,80
• Okres umowy: 8 lat
• Źródło finansowania: zaangażowanie partnera prywatnego na etapie realizacji 

inwestycji jak i jej eksploatacji
• Model wynagradzania - Płatność za dostępność



PPP – Kompleks mineralnych basenów 
w Solcu-Zdroju

• Zakres: Poszerzenie oferty turystycznej (budowa 3 kondygnacyjnego obiektu)
• Wartość nakładów inwestycyjnych: 19 814 434,08 zł
• Okres umowy: 27 lat
• Źródło finansowania: zaangażowanie partnera prywatnego na etapie realizacji 

inwestycji, jak i jej eksploatacji
• Model wynagradzania - Płatność za dostępność



PPP – Zarządzanie Podziemną Trasą 
Turystyczną w Kamiennej Górze

• Zakres: usługa zarządzania, udostępniania i utrzymania Podziemnej Trasy 
Turystycznej (w tym wybudowanie elementów scenografii i wyposażenie)

• Poszerzenie oferty turystycznej (budowa 3 kondygnacyjnego obiektu)
• Wartość nakładów inwestycyjnych: 4 664 160 zł
• Okres umowy: 15 lat
• Źródło finansowania: zaangażowanie partnera prywatnego na etapie realizacji 

inwestycji, jak i jej eksploatacji
• Model wynagradzania - Płatność za dostępność



Inwestycje towarzyszące sektora prywatnego

• Promocja marki regionalnej (np. wypracowanej przez Partnerstwo)
• Rozwój bazy turystycznej 
• Rozwój bazy noclegowej
• Promocja walorów przyrodniczych, kulturowych, historycznych 

(moja mała ojczyzna)



Promocja marki JST (poprzez wyroby)

• Wyroby jubilerskie 
• Okazy skał i minerałów 
• Kosmetyki na bazie minerałów 
• Butelkowane wody lecznicze 
• Wyroby szklane 
• Wyroby cukiernicze w kształcie 



Promocja marki JST (poprzez usługi)

• Usługa geo-przewodnicka 
• Usługa geo-szkoleniowa 
• Usługa geo-edukacyjna
• Usługa geo-informacyjna 
• Usługa geo-sprzedaży 
• Usługa geo-medyczna, np. balneoloterapia, galoterapia, litoterapia itp



Przykłady promocji marki 
Geopark Hotels – Hong Kong



Przykłady promocji marki 
Geoprodukty Naturtejo (Portugalia)



Przykłady promocji marki 
Geoprodukty Naturtejo (Portugalia) – c.d.



Warsztaty
Określenie obszarów

Które obszary/potrzeby inwestycyjne, nieosiągalne bez współpracy 
z przedsiębiorstwami, mają największe znaczenie pod kątem rozwoju 

Partnerstwa? 



Warsztaty
Określenie oczekiwań

Jakie mamy oczekiwania w zakresie 
współpracy z przedsiębiorstwami?



Warsztaty
Określenie oczekiwań

Jak zachęcić przedsiębiorcę do współpracy? 
§ Szanse 

§ Zagrożenia



www.cwd.info.pl

@CentrumWsparciaDoradczego

cofund.org.pl
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